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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА 

 

Методические указания составлены в соответствии с рабочей программой учебной 

дисциплины ОП.07 Основы предпринимательской деятельности, и предназначены для 

приобретения необходимых практических навыков и закрепления теоретических знаний, 

полученных  обучающимися при изучении учебной дисциплины ОП.07 Основы 

предпринимательской деятельности для специальности 38.02.01 Экономика и 

бухгалтерский учёт (по отраслям) (базовый уровень). 

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен уметь: 

 моделировать и корректировать предпринимательскую деятельность 

субъектов малого и среднего бизнеса; 

 разрабатывать бизнес-план предприятия; определять стратегию открываемого 

бизнеса; 

 оценивать конъюнктуру рынка; 

 определять эффективность бизнеса. 

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен овладеть общими   

и профессиональными компетенциями, включающими в себя способность: 

ОК 1. Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности применительно к 

различным контекстам; 

ОК 2. Осуществлять поиск, анализ и интерпретацию информации, необходимой 

для выполнения задач профессиональной деятельности; 

ОК 3. Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное 

развитие; 

ОК 4. Работать  в  коллективе  и  команде,  эффективно  взаимодействовать с коллегами, 

руководством, клиентами; 

ОК 5. Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке 

Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного 

контекста; 

ОК 9. Использовать информационные технологии в профессиональной деятельности; 

ОК 10. Пользоваться профессиональной документацией на государственном и иностранном 

языках; 

ОК11.Использовать знания по финансовой грамотности, планировать 

предпринимательскую деятельность в профессиональной сфере. 

ПК 1.1. Обрабатывать первичные бухгалтерские документы; 

В методических указаниях рассмотрены все темы, по которым предусмотрены 

практические занятия.  

Рабочая программа учебной дисциплины предусматривает проведение практических 

занятий в объеме 12 часов. 
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Рекомендации по оформлению практической работы и решению практических 

задач 

Практические работы выполняются в тетради. Записи выполняются чётко и 

разборчиво. При необходимости записи сопровождать таблицами.  

Перед выполнением практических задач обучающийся должен повторить или 

изучить материал, относящийся к теме. Решение практических задач оформляется в 

тетради, записи выполняются четко и разборчиво. При необходимости записи 

сопровождать таблицами, схемами. 

По каждой практической работе обучающийся оформляет отчет. При необходимости 

отчет по практическому занятию может быть дополнен устным ответом обучающегося, 

поэтому, необходимо хорошо владеть знаниями, полученными на теоретических занятиях. 

Работы проводятся согласно календарно-тематическому планированию, 

в соответствии с учебной программой. 

Пропущенные практические работы выполняются обучающимся самостоятельно и 

сдаются в отведенные на изучение дисциплины сроки. 

 

Критерии оценки работ 

 «отлично»  

– работа выполнена без ошибок; 

– демонстрируются знания теоретического материала и умение их применять; 

– последовательное, правильное выполнение всех заданий; 

– умение обоснованно излагать свои мысли, делать необходимые выводы. 

«хорошо» 

– демонстрируются знания теоретического материала и умение их применять;  

– последовательное, правильное выполнение всех заданий; 

– возможны единичные ошибки, исправляемые самим студентом после 

замечания преподавателя; 

– умение обоснованно излагать свои мысли, делать необходимые выводы. 

«удовлетворительно» 

– неполное теоретическое обоснование, требующее наводящих вопросов 

преподавателя; 

– выполнение заданий при подсказке преподавателя; 

– затруднения в формулировке выводов. 

 

«неудовлетворительно» 

– задания не выполнены. 
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Перечень практических работ 

 

№ 

п/п 

№ темы Наименование практических работ Кол-во 

часов 

1 Тема 4 
Практическая работа №1 Составление сравнительной таблицы 

видов предпринимательской деятельности. 
2 

2 Тема 5 

Практическая работа №2 Составление сравнительной таблицы 

«Организационно-правовые формы предпринимательской 

деятельности в России». 

2 

3 Тема 6 
Практическая работа №3 Определение эффективности 

предпринимательской деятельности. 
2 

4 Тема 7 
Практическая работа №4 Составление схемы «Структура 

кредитной системы, сущность, виды и формы кредита». 
2 

5 Тема 8 
Практическая работа №5  Анализ и определение рисков в 

предпринимательской деятельности. 
2 

6 Тема 10 
Практическая работа №6 Разработка бизнес-плана. 

2 

Итого 12 

 

Методические указания содержат список основной и дополнительной литературы. 

В дальнейшем методические указания могут перерабатываться при изменении 

Федеральных государственных образовательных стандартов. 
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Практическая работа №1  

Составление сравнительной таблицы видов предпринимательской деятельности. 

 

Задание 1. 

Составить сравнительную таблицу видов предпринимательской деятельности 

(таблица 1).  

Таблица 1. 

Виды 

предпринимательской 

деятельности 

Краткая 

характеристика 

Сильные стороны слабые стороны 

производственное 

предпринимательство 
   

коммерческое 

предпринимательство 
   

финансовое 

предпринимательство 
   

посредническое 

предпринимательство 
   

консультационное 

предпринимательство    

 

Задание 2. 

 Провести сравнительный анализ видов предпринимательства. Анализ оформить в 

таблице 2. Сформулировать вывод. 

Таблица  2. 

Формы 

предпринимательства 

Характерные черты 

Индивидуальное 

предпринимательство 
Коллективное  

предпринимательство 
Корпоративное 

предпринимательство 

1. Регистрация    
2. Свобода действий    
3. Специализация 

управления 
   

4. Финансирование    
5. Имущественная 

ответственность 
   

6. Налогообложение    
7. Возможность 

расширения 
   

8. Продолжительность 

существования 
   

9. Разделений 

функций 

собственности и 

управления 

   

 

Задание 3 

Заполните таблицу 3, отражающую основные характеристики перечисленных 

видов предпринимательской деятельности. 
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Таблица 3 

Сфера 

предпринимательской 

деятельности 

Основные 

функции 

предпринимателя 

Особенность 

производимого 

товара 

(услуги) 

Основное 

поле 

деятельности 

В чем 

сложность 

организаци

и бизнеса 

производственное 

предпринимательство 

    

коммерческое 

предпринимательство 

    

финансовое 

предпринимательство 

    

посредническое 

предпринимательство 

    

Страховая  

деятельность 

    

 

Практическая работа №2  

Составление сравнительной таблицы «Организационно-правовые формы 

предпринимательской деятельности в России». 

 

Задание 1. 

Составить сравнительную таблицу «Организационно-правовые формы 

предпринимательской деятельности в России».  (таблица 4).  

Таблица 4. 

Характеристики  Товарищество ООО ПАО ИП Государственные 

и муниципальные 

унитарные 

предприятия 

полное на вере 

Участники       

Учредительные 

документы 

      

Капитал       

Ответственность       

 

Задание 2.  

 Определить достоинства и недостатки организационно-правовых форм 

предпринимательской деятельности в России. Ответы оформить в таблице 5. 

Таблица 5  

Форма Достоинства Недостатки 

Товарищество    

ИП   

АО   

 

 



9 
 

Задание 3. 

 Укажите, для какой из организационно-правовых форм предпринимательской 

деятельности присущи следующие характеристики (таблица 6). 

Таблица 6 

 

Недостатки 

Организационно-правовые формы предпринимательства 

Полное 

товари- 

щество 

Коммандитное 

товарищество 

 
ООО 

 
ОДО 

 
ПАО 

Коопера- 

тив 

Унитарное 

предприятие 

Риск потери 

личного 

имущества 

       

Личная 

ответственность 

за действия 

других 

учредителей 

       

Расхождение 

интересов 

участников 

       

Отказ в 

получении 

информации о 

коммерческой 

тайне 

       

Проблемы выхода 

из числа 

учредителей 

       

В соответствующих позициях таблицы поставьте знак «+» или «-». 

 

 

Практическая работа №3  

Определение эффективности предпринимательской деятельности. 

 

Задание 1 

В таблице 7 представлены идеи для малого бизнеса. 

1. Рассмотрите каждую из них с точки зрения эффективности организации данного 

бизнеса в городе Нефтеюганск. Отметьте знаком «+», «-». 

2. Опишите плюсы и минусы реализации одной из бизнес-идей Таблицы 7 

(оформить в таблице 8). 

3. Выберите из предложенных вам идей для малого бизнеса наиболее интересную и 

выгодную по вашему мнению. Обоснуйте ответ. 
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Таблица 7. 

Идеи для малого бизнеса: 

Вариант 1 Вариант 2 

Фаст-фуд Квест в реальности 

Мебель: шик со свалки Хозяйство по выращиванию ягод 

Товары для животных Деревенский туризм 

Строительные и отделочные материалы Витражная студия 

Частный детский сад на дому Услуги грузчиков  

Товары для туризма Бутербродная 

Частная художественная галерея Фитнес-клуб 

Изготовление ароматизированных свеч, 

мыла ручной работы 

Хостел 

Кофейня Фермерское хозяйство по выращиванию 

рыб 

Разработка и пошив одежды для 

учащихся школ  

Бизнес по подготовке школьников к ЕГЭ 

 

Консультации по дизайну Организация по уходу за растениями 

Клининговая фирма Организация по предоставлению услуг нянь 

Служба знакомств Парикмахерская для животных 

 

Таблица 8. 

Бизнес-идея: 

Плюсы: Минусы: 

  

  

  

 

 Задание 2. 

1. Прочитайте статью «Статистика продаж автомобилей за октябрь 2020 года»:  

Ассоциация европейского бизнеса (АЕБ) опубликовала результаты продаж 

автомобилей в РФ за октябрь 2020 года. В прошлом месяце в России было продано 148 597 

легковых автомобилей, что на 17,3% больше, чем в октябре прошлого года. Вместе с этим, 

продажи автомобилей LADA показали рост в 23%. Самой популярной моделью оказалась 

Kia Rio. В ТОП 5 попало две модели LADA (Granta и Vesta). 

2. Подсчитайте динамику роста продаж автомобилей в России по маркам и итоговые 

показатели за октябрь 2020 г., внесите данные в таблицу (таблица 9). 

3. Сделайте общий вывод. 
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Таблица 9.  

Марка 

Октябрь 2020 г. 

2020 2019 Динамика,% 

Lada 28 638 23 307 
 

KIA 17 407 15 015 
 

Hyundai 15 712 14 190 
 

Renault* 13 036 11 012 
 

VW 8 014 6 996 
 

Toyota* 7 366 7 740 
 

Nissan* 6 369 5 029 
 

ГАЗ ком.авт.* 6 145 5 591 
 

Skoda 5 720 4 620 
 

Ford* 4 837 3 638 
 

УАЗ* 4 298 5 316 
 

Mercedes-Benz 3 214 3 010 
 

Chevrolet 3 053 2 440 
 

Mitsubishi 3 020 1 256 
 

BMW 2 568 2 200 
 

Mazda 2 417 1 949 
 

Lexus 2 060 2 221 
 

Lifan 1 820 1 801 
 

Ravon 1 806 294 
 

Datsun 1 792 1 196 
 

Audi 1 452 1 491 
 

Land Rover 772 808 
 

Mercedes-Benz 

(ком.авт.) 
629 423 

 

Subaru 592 521 
 

VW ком.авт. 555 650 
 

Chery 508 302 
 

Volvo 456 422 
 

Porsche 452 361 
 

Suzuki 430 251 
 

Peugeot* 422 382 
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Honda 402 151 
 

Citroёn* 390 360 
 

Infiniti 380 364 
 

FIAT* 212 111 
 

Geely 179 225 
 

Haval2 165 - 
 

MINI 153 123 
 

Jaguar 152 218 
 

Cadillac 132 103 
 

Changan 115 64 
 

smart 110 65 
 

DFM 102 79 
 

Zotye 102 37 
 

Genesis 90 11 
 

Jeep 78 107 
 

Итого … … … 

 

 

Практическая работа №4 

Составление схемы «Структура кредитной системы, сущность, виды и формы 

кредита». 

 

Задание  

1. Найти дополнительную информацию, используя список рекомендуемой литературы. 

2. Подготовить схемы по заданным темам, оформив в рабочей тетради: 

 Структура кредитной системы; 

 Виды и формы кредита 

3. В схемах отразить:  

 уровни кредитной системы  

 виды и формы кредита  

4. Подготовиться к устному опросу по данной теме. 

  

 

Практическая работа №5  

 Анализ и определение рисков в предпринимательской деятельности. 

 

Задание 1 

 Проанализировать производственный, коммерческий и финансовый риски. 

Заполнить таблицу 10. 
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Таблица 10 

Название риска 

 

Как проявляется Причина 

Производственный риск   

Коммерческий риск   

Финансовый риск   

  

Задание 2 

Предложите способы уменьшения последствий следующих видов риска (таблица 11) 

Таблица 11 

Виды риска 

 

Способ уменьшения последствий 

Коммерческий риск  

Риск оптимального распределения 

ресурсов 

 

Экономические колебания  

Изменение вкусов клиента  

Действия конкурентов  

Ошибки менеджера  

Изменение цен, спроса  

Стихийные бедствия  

 

Задание 3 

 Провести горизонтальный анализ финансовых результатов деятельности 

предприятия по следующим данным (таблица 12).  Анализ оформить в таблице 4 и сделать 

вывод: 

Таблица 12 

Показатели Прошлый 

год, 

тыс. руб. 

Отчетный 

год, 

тыс. руб. 

отклонение от прошлого года 

(+,  – ) 

тыс. руб. в % 

 1 2 3 4 

Выручка от продаж товаров, 

работ, услуг ( за минусом НДС 

и акцизов) 

25027 42310   

Себестоимость проданных 

товаров, работ, услуг 

19573 34840   

Валовая прибыль 5454 7470   

Коммерческие расходы 1215 2102   

Управленческие расходы 3709 4856   

Прибыль от продаж 530 512   
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Практическая работа №6  

Разработка бизнес-плана. 

 

Задание 

1. Разделится на группы. 

2. Выбрать тему бизнес-плана.   

3. Составить бизнес-план, выполняя предложенные практические задания. 

4. Сделать вывод по проделанной работе. 

5. Защитить бизнес-план. 

Темы бизнес-планов: 

1. Бизнес-план автомойки самообслуживания 

2. Бизнес-план проката автомобилей 

3. Бизнес-план шиномонтажа 

4. Бизнес-план такси 

5. Бизнес-план автошколы 

6. Своя тема 

Практические задания: 

1. Определитесь, какой именно продукт вы готовы предложить покупателю. 

Опишите его особенность, отличие от подобных предложений, уже существующих на 

рынке. Это могут быть его качественные характеристики, или ценовая политика, или 

особый метод продвижения к покупателю, дополнительные услуги. В этом же разделе 

укажите количество товара, которые вы сможете предложить за какой-либо период времени 

(например, за месяц). 

2. После того, как продукт приобрел четкие очертания, нужно выделить круг ваших 

потенциальных клиентов. Подумайте, кто будет покупать ваш продукт. Составьте портрет 

вашего покупателя: где он находится, каков уровень его дохода, почему он будет покупать 

ваш продукт, какое количество он сможет приобрести. 

3. Приглядитесь к своим конкурентам: какие у них преимущества перед вами. 

Учтите тот факт, что ваши потенциальные покупатели в данный момент уже пользуются 

аналогичными товарами ваших конкурентов. Какие методы вы сможете применить, чтобы 

привлечь их внимание к своей продукции? 

4. Продумайте месторасположение своего предприятия: оно должно быть доступным 

для ваших клиентов, и в то же время удобным для вас в смысле наличия необходимой 

инфраструктуры. 

5. Создайте организационную структуру своего бизнеса. Выделите основные блоки 

деятельности (например, закупка сырья, продажа готовой продукции, ведение 

бухгалтерского учета и т.д.). В зависимости от этого определите, сколько работников и 

какой квалификации вам потребуется. Разграничьте сферы ответственности и структуру 

подчиненности. 

6. Следующей стадией подготовки функционирования собственного бизнеса будет 

выбор материальной базы для создания условий возникновения вашей продукции. Какие 

ресурсы будут необходимы, какое оборудование нужно закупить, какое помещение 

потребуется. 

7. Постарайтесь определить количественный объем вашей деятельности, в 

зависимости от производительности, графика работы, предполагаемого спроса на ваш 

товар. Результаты внесите в производственный план. 

8. Составьте календарный помесячный план расходов, включающий:  

 - этап первоначальных вложений до момента запуска собственного бизнеса - внесите 
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все расходы на приобретение материальной базы, рекламу, привлечение работников, 

оформление необходимой документации; 

- этап начального развития бизнеса - просчитайте все текущие расходы: на 

заработную плату и отчисления по ней, коммунальные услуги, аренду, налоги, закупку 

сырья, транспортные расходы. У вас должна получиться таблица расходов, где сверху 

указаны месяцы, слева - статьи расхода, внизу каждой колонки подбит итог расходов. 

9. Составьте календарный помесячный план предполагаемых доходов. Реально 

оценивайте ваши перспективы, лучше применить «пессимистический» прогноз - то есть 

взять минимальные значения. Учтите, что ваш бизнес должен пройти стадию становления, 

когда доходы будут меньше предполагаемого уровня. 

10. Совместите план доходов и план расходов для подсчета вашей ежемесячной 

прибыли. Возможно, первые месяцы она будет принимать отрицательные значения, на этот 

факт нужно обратить особое внимание при расчете суммы первоначальных вложений. Пока 

доход не станет стабильным, текущие расходы все равно придется оплачивать, и, если у вас 

не будет запаса средств, придется изымать их из оборота, тем самым уменьшая объемы 

своей деятельности. 

11. Определитесь с источниками получения средств. Если вы предполагаете 

использовать кредитные ресурсы, не забудьте включить эти выплаты в план расходов. 

12. Подумайте, какие факторы, события, изменения могут помешать вашей 

деятельности. Этот раздел бизнес-плана называется анализ рисков. Постарайтесь 

предусмотреть как можно больше таких моментов, например: недостаток работников 

соответствующей квалификации, изменение спроса, появление конкурентной продукции, 

изменение законодательной базы и т.д. Составьте план своих действий в случае 

наступления каждого из этих событий. 
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